Periodistas europeos visitan Baco

El pasado dia 21 y 22 de octubre el
grupo cooperativo Baco fue el foco de
atencion para la prensa internacional al
recibir la visita de diferentes periodistas
gue quisieron conocer in situ el destino
de los fondos europeos, asi como las
estructuras agrarias, industriales vy

a periodistas que trabajan para
importantes medios de Alemania, Reino
Unido, Polonia, Austria, Malta, Hungria,
Eslovenia, Estonia, Grecia, Bélgica,
Croacia, Bulgaria, e Italia entre otros,
acompanados por el portavoz de la
Comision Europea de Agricultura, Roger

periodistas europeos tengan una visién
real y de primera mano de cdmo es el
sector en Castilla-La Mancha”, aclard
Roger Waite.

La visita estuvo presente ademas
en Quesos Lominchar, de Corral de
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Cata degustacion en Villarta de San Juan

Los socios de Baco pueden recoger su
obsequio desde el 25 de diciembre en su
cooperativa. Si conoce de algln socio que
no reciba este Boletin y quiera recoger su
regalo, puede hacerlo solicitandolo en su
cooperativa y actualizando sus datos de

envio.

El pasado dia 3 de noviembre se celebré en Villarta
de San Juan (Ciudad Real) la segunda edicion de la
cata degustacion de vinos D.0. Mancha, organizada
por el ayuntamiento del municipio y contando con la
colaboracion de diversas bodegas de la zona. Esta
edicion, ha supuesto un éxito de participacion vy
pablico.

La degustacion, dirigida a toda aquella persona
interesada en probar unos vinos de gran excelencia,
tuvo como objetivo la promocién del vino en general
y en particular los de la zona de Ciudad Real.

Los vinos de Baco estuvieron presentes en sus
diversas calidades y presentaciones en el stan de la
bodega Cooperativa Nuesta Senora de la Paz, también
de Villarta de San Juan, que sirvio a los asistentes
toda la gama de vinos jovenes y varietales de Dominio
de Baco.

Contactanos:

Envienos sus sugerencias o comentarios. Si no desean recibir esta
publicacién, no duden en ponerse en contacto con nosotros a través de

cualquiera de estos canales:

e Editorial

e Baco en el Encuentro Mundial de Coop

e Grupo Baco, en la | Cumbre del Vino

e Baco en la World Bulk Wine
e Conodcenos: José Damian
e Informacion Técnica

® Periodistas europeos visitan Baco

e Cata degustacion en Villarta de San Juan

Cosecha historica: . e
20 millones de kilo "

/

de uva

.caliy Navidad
;\;ehz, spe\"O

Editorial

Ha finalizado la vendimia y nuestro Grupo ha batido todos
los record de produccién, previstos hasta este momento.
Casi 220 millones de kilos de uva de las diferentes
variedades han entrado en nuestras distintas bodegas.

Ha sido una campaiia en la que algunas de las bodegas
mas importantes de nuestra region, desbordadas por la
entrada de uvas, se han visto obligadas a cerrar sus
instalaciones.

En Baco nuestra estrategia, planificacion vy el trabajo
llevado a cabo por nuestra plantilla -mas de 150
trabajadores- ha permitido recoger nuestra produccion
con muy pocas incidencias, y en las mejores condiciones
de calidad. Desde el Consejo Rector y equipo directivo
del Grupo queremos agradecer la dedicacion y el esfuerzo
desarrollado por todas ellas y por haberlo hecho posible.

Ahora es el momento de comercializar nuestra
produccion. La situacion de mercado este afio ha cambiado
respecto a afios anteriores. Hay mas produccion, igual o
mas oferta y menos demanda. Al final el mercado siempre
es soberano y es quien marca la pauta.

Esto nos lleva a una primera reflexion: es en los afios
faciles para la venta cuando se hacen las estrategias, los
acuerdos y se consolidan las relaciones con los clientes,
para que en estos momentos de dificultad podamos estar
en los mercados con una venta agil y de entrega de
producto.

Somos casi 7000 socios atendiendo a nuestras familias
y a nuestras explotaciones, con un compromiso comin:
hacerles llegar cada dos meses el pago correspondiente
a la uva aportada como socio.

Y la segunda reflexion: ya tenemos que comenzar a
trabajar en una estrategia a medio plazo. Los objetivos
son consolidar clientes, abrir nuevos mercados y buscar
alternativas de nuevos productos. Hay un nuevo programa
de apoyo en el sector del vino, que incluye ayudas a las
inversiones en bodega, para el periodo 2014 / 2018.
Pensamos que es el momento de lanzar nuestro Grupo a
nuevos mercados con nuevos productos. En ello estamos
trabajando.

Contamos contigo porque tl eres Baco.

Angel Villafranca
Presidente Grupo Baco



Actualidad: BACO en los Foros Nacionales e Internacionales

El Grupo Baco, presente en la | Cumbre del Vino

El pasado mes tuvo lugar la | Cumbre
Internacional del Vino que, durante
los dias 24, 25 y 26 de octubre
acogié en Toledo a un gran nldmero
de profesionales del sector vitivinicola.
Entre ellos, el presidente del Grupo
Baco, Angel Villafranca, estuvo presente

para abordar las caracteristicas del
mercado internacional del vino.

Concretamente, Angel Villafranca
abordé la importancia que las
cooperativas vinicolas de Castilla-La
Mancha tienen dentro del mercado
aleman acompanado del periodista,
catador, consultor experto en el
mercado aleman y habitual colaborador
con el IPEX, David Schwarzwalder, quien
realiz6 una ponencia sobre este tipo de
mercado bajo el titulo “El vino que se
busca en Alemania”.

Angel Villafranca, asegurdé que hablar
de un cliente aleman, “siempre da
confianza ya que supone hablar del

principal pais de la Unién Europea,
con 85 millones de habitantes y un
potencial de consumo importante”. El
dato que aportaba Villafranca fue que
del total del vino que exporta Espana
a Alemania, el 65% esta embotellado,
mientras que el 15% son espumosos y
entre el 20 y el 25% es granel.

Alemania es el primer consumidor
de vinos espumosos del mundo, el
cuarto de vinos en cifras totales y el
principal destino de las exportaciones
espafiolas. El mercado aleman es un
mercado prioritario, en crecimiento, con
recuperacion del consumo de mayor
calidad y precio. Es decir, un entorno de
enorme sensibilidad al precio.

José Damian ha sido presidente de la Cooperativa Nuestra Sefora de Santa Ana desde
hace seis afnos, pero hace mas de 12 que empez6 en esta cooperativa. “Lo que mas
destaco es el diente de sierra que ha supuesto el mercado en estos dltimos anos.
No hemos trabajado con un precio lineal, hemos tenido unos precios muy variables,
que suponian buenas rachas cuando eran altos pero que nos han dado momentos de
dificultad cuando habia poco margen. Por ese motivo, las lineas a seguir en el futuro
proximo deben valorar el gasto de producto e ir al mercado con unos precios que sean
rentables para el agricultor”.

“Desde hace cinco o seis anos se esta manteniendo dentro del grupo la filosofia de
unién. Cada vez luchamos mas por una unién que nos haga ser competentes en el
mercado. Ese ademas es mi consejo: debemos unirnos para ser agiles en el mercado”.

“Hace diez afios nos dedicabamos meramente al mercado espaiol, ahora toca la
exportacion. La union hace posible que se pueda exportar vino a otras paises. La
evolucion se nota en que, si las cooperativas no se hubieran unido, el crecimiento en

Baco en el Encuentro Mundial de las Cooperativas

Durante los dias 4 y 5 de noviembre ha tenido lugar en
Brasil la celebracion del Il Encuentro del Foro Mundial de
Cooperativas Vitivinicolas, mas concretamente, en la Ciudad
de Caixas do Sul, Estado de Rio Grande. Organizado por
Fecovinho (Federacion de Cooperativas Vinicolas de Rio
Grande do Sul), en el encuentro también ha estado presente

el Grupo Baco.

Ademéds, una representacién de

vitivinicolas mas importantes tanto de Brasil, pais anfitrién,
como de Argentina, Chile, Francia y Espafia, como no podia
ser de otra manera, Baco entre ellos, asistieron al evento. S
Mas de un centenar de bodegas-cooperativas expusieron —— =
sus experiencias mediante los modelos de éxito en cada uno

de estos paises.

En lo que refiere a la delegacion espafiola, Angel Villafranca,

cooperativas

presidente del Grupo Baco, expuso la situacién del sector

en Espafia, destacando el papel que desempefa el sector
cooperativo, que aporta mas del 75% de la produccion
nacional a través de 587 bodegas-cooperativas que facturan
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anualmente alrededor de 1.300 millones de euros.

Villafranca expuso el caso del Grupo como modelo de éxito
ante el Foro, al ser el mas importante de Espafia en cuanto a
volumen de facturacion.

Baco viaja a Amsterdam para participar en la World Bulk Wine

Durante los dias 25 y 26 de noviembre se ha celebrado en Amsterdan la

del sector vitivinicola.

un mayor nimero de mercados.

quinta edicion de la World Bulk Wine Exhibition en la que el Grupo Baco ha
dado a conocer sus productos y ha mantenido reuniones con profesionales

Resulta una oportunidad excepcional para el Grupo Baco ya que se realizan
diferentes acuerdos y contactos con distribuidores de todas partes del mundo,
lo que permite promocionar y posicionar los vinos del grupo cooperativo en

La World Bulk Wine es un nexo de unién y contacto entre compradores y
vendedores. Ademas, durante esta edicién de la feria todos los asistentes
han podido debatir sobre grandes temas de actualidad. Este afio, el ciclo de
debate ha versado sobre “iQué vinos prefiere el consumidor? Un viaje por los
tipos de vinos y variedades favoritas en los paises consumidores”.

el mercado no habria sido posible”.

Una vez aprobada la Orden de
Reestructuracién y Reconversion del
vinedo, son muchas las dudas que se
le plantean al agricultor a la hora de
elegir las medidas a adoptar: variedad,
portainjerto, sistema de conduccion,
marco de plantacién y orientacion de la
misma, altura del alambre de formacién,
tipo de postes en el emparrado,
desinfeccién del suelo, etc.,, Medidas
todas ellas que van a condicionar
la viabilidad de un cultivo que va a
permanecer muchos afos en el terreno
y que, sin duda, una eleccién correcta
va a ser garantia de éxito.

En cuanto a la variedad, podremos
mirar al pasado y elegir las mayoritarias
que mejor se han adaptado a nuestra
zona, airén, cencibel, bobal, sabiendo
que entre las tres ocupan mas del
72,50% de la superficie del vifiedo

de Castilla-La Mancha y que en
produccién suman mas del 85% del
total recolectado. O podremos elegir
otras variedades con mas proyeccién de
futuro, mas demandadas por el mercado
actual y en la que somos deficitarios.

Si optamos por la segunda opcidn,

podremos introducirnos en  otros
mercados que nos estan demandando
un tipo de vino distinto, al que no
podemos abastecer por carecer de
dicha materia prima, y que sin duda nos
ayudara a una mejor comercializacion
de nuestros caldos.
En el caso de variedades blancas, somos
deficitarios en vinos aromaticos y con
una mayor acidez, y una buena opcién
serian la moscatel de grano menudo,
sauvignon blanc o macabeo, cultivares
que han demostrado adaptarse
perfectamente a nuestro entorno.

En cuanto a los tintos, en Castilla—La
Mancha, salvo en zonas determinadas,
adolecemos de falta de color o que éste

no sea lo suficientemente estable en el
tiempo. Si optamos por la elaboracién
de rosados, cada vez mas demandados
por el consumidor mundial, también
somos deficitarios en vifias para este
tipo de vinos, y por ello una eleccién
ideal para variedades de uva tinta
serian la garnacha tintorera, cabernet
sauvignon y merlot.

En cuanto al portainjerto, son dos
parametros los que tenemos que
estudiar; el primero la afinidad o
compatibilidad con la variedad vinifera
y segundo, la resistencia a caliza activa.
Para ello resulta imprescindible realizar
un analisis de tierra para determinar
la cantidad de este mineral, asi como
del resto de elementos nutritivos que
ademas nos ayudaran a realizar un
buen abonado de fondo antes de la
plantacion.

Les recordamos que para poder
ampliar y obtener mas informaci6n
sobre todos estos temas, contamos con
la dilatada experiencia de los técnicos
A.S.V., que responderan a las dudas y
cuestiones que se nos planteen.



